SOBRE MIM

Profissional orientado a dados com forte

experiéncia comercial, focado em analise de

1 performance, dashboards e estratégia.
Transforma dados de CRM, marketing e vendas
em insights acionaveis. Domina Excel, Power Bl

4 gestdo de trafego, analise de funil e estratégias
de vendas/resultados.

EDUCACAO
~aiy 2026 - Marketing [Anhanguera]
T 2025 - N8N - Automacgdo/IA

e Ui 2024 - Excel & Power Bl

2018 - Gestao e Lideranca Sistémica

2026 ~ atual
Your Vacation - Goiania/GO

Analista de Performance

Inteligéncia Comercial
uca Analista de CRM / Dados
2025 ~ 2026
Arantes Assessoria Juridica - Goiania/GO
Vendas Digitais
Estratégias de trafego/captagdo
2022 ~ 2025

GAV Resorts - Goiania/GO

Vendas Digitais
Analise de Dados Comercial

SKILLS Anélise de Perfor. Comercial
e Performance Marketing 2019 ~ 2025 s . ca s
Mercado Imobiliario - Goiania/GO
o Gestdo de Trafego / Meta Ads Corretor (Atual)

Gerente

e CRM Comercial Coordenador

e Funil de Vendas 2015 ~ 2018
MONI Imaéveis - Brasilia/DF
Menor aprendiz ~ Estagiario
e Excel/ Google Sheets Atendente + Assistente ~ Vistoriador

e Bl & Dashboards

e Power Bl / Looker Studio

) Celular
 Automacdo & 1A (62) 99478-8772
IDIOMAS E-mail

lucaavbueno@gmail.com

Linkedin
Luca Arantes




EXPERIENCIAS PROFISSIONAIS

Performance Marketing « Gestao de Trafego / Meta Ads « CRM Comercial &
Funil de Vendas * Inteligéncia Comercial « Bl & Dashboards « Data Analytics

com Excel Avancado, Google Sheets e Power Bl * Looker Studio * Automacgao

de CRM & Processos * IA Generativa aplicada a Vendas, Atendimento e
Relatérios « Multipropriedade, Turismo & Real Estate ¢ Vendas Consultivas
B2C » Qualificacdo de Leads * Andlise de Conversao, CPL, CAC, ROAS e SLA -
Desenvolvimento de Ferramentas Internas + Copywriting, Criativos &
Comunicagao Digital

e Performance, Dados & Inteligéncia Comercial

e Construcdo de dashboards e controles para acompanhamento de leads,
agendamentos, SLA, conversao e performance comercial.

e Andlise de dados de CRM, midia paga e planilhas para identificacdo de
gargalos no funil de vendas.

e Cruzamento entre campanhas, conjuntos, anuncios, origem dos leads,
qualificacdo e evolug¢ao comercial.

e Monitoramento de indicadores como CPL, CAC, ROAS, conversao,
produtividade, ticket médio e perdas no funil.

e Automacdo de relatérios e organizacdo de bases em Excel, Google
Sheets, Power Bl e Looker Studio.

e Apoio a tomada de decisdo comercial com andlises de performance,
funil, atendimento e qualidade dos leads.

e Otimiza¢do de processos comerciais com uso de CRM, automacoes,
WhatsApp, planilhas e IA aplicada.

2019 ~ 2022 « Tribus Bar ¢ Proprietario & Scio-Administrador

Gestdo comercial, operagdo, marketing, trafego pago, financas, negociacdo e
tomada de decisdao em negdcio préprio.




Ql 139:
Raciocinio l6gico-abstrato muito acima da média.
Facilidade para aprender, analisar padrdes e tomar decisdes logicas.

BIG FIVE: Conscienciosidade [81%]:
Disciplina, organizacao, responsabilidade.

BIG FIVE: Baixo neuroticismo [25%]:
Estabilidade emocional e controle sob pressdo.

PERFIL

Alta inteligéncia emocional:
Reconhece e gerencia bem emoc&es proprias e alheias.

IST) [Investigador]:
pratico, orientado a processos e COmMpromissos.

Consciéncia & Dominancia [ I:
combina precisdo analitica com assertividade direta.

Protetor:
auténomo, justo, direto, ndo teme conflitos.

Guerreiro [ I:
resiliéncia, acdo, vigor.

PERFIL COMPORTAMENTAL

Vulnerabilidades & Cuidados:
Perfeccionismo e autoexigéncia.

Impaciéncia com lentiddo, indecisdo ou incoeréncia.
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